
                      

HR SZAKMAI KÉPZÉSEK SOROZAT 

 

 
HATÉKONY ÜZLETI PARTNERSÉG 

 
A program egyrészt azoknak szól, akik HR business partnerként vagy HR vezetőként szeretnék a szakmai 
vezetőket és üzleti területeket hatékonyabban támogatni: jobban elfogadtatni saját tudásukat és üzleti 
partneri szerepüket, olajozottabb együttműködést kialakítani a támogatott társterületek vezetőivel és 
nagyobb hatással lenni üzleti és emberi döntéseikre. Szól azoknak is, akik HR specialistaként (pl. 
toborzási vagy kompenzációs területeken) szeretnének hasonlóan sikeres együttműködést kialakítani 
saját üzleti partnereikkel. 
 
A résztvevők a program során több szempontból vizsgálják meg saját működésüket és partnereik 
motivációt, valamint szerepeik széles palettáját, és kapnak eszköztárat saját üzleti partneri szerepük 
magasabb szintre emelésére.  
 
 

Mit ad ez a képzés? 
 

Milyen módszereket használunk? 
 

• A HR business partneri szerepek 
palettájának áttekintését. 

• Önismereti támogatást és saját fejlesztési 
tervet a folyamathoz.  

• Pszichológiai alapozást a támogatandó 
vezetők jobb megértéséhez. 

• Számos gyakorlati példát, többféle ötletet 
és javaslatot arra, hogyan lehetünk 
hatékonyak HRBP szerepünkben. 

• A hatékony meggyőzés eszköztárát is 
érintjük. 

 

• Szakmai szempontok bemutatása konkrét 
üzleti helyzeteken és praktikus szemléltető 
modelleken keresztül. 

• Kiscsoportos workshopok – egy-egy téma 
3-4 fős kiscsoportokban való átgondolása. 

• Kérdőívek, szakmai checklist-ek. 

• HRBP gyakorlati példák - saját életből vett 
tapasztalatok mentén. 

• Önismeret: saját HR szakmai és üzleti 
partneri szerep értékelése és 
továbbfejlesztése. 

 
Milyen témákkal foglalkozunk? 
 

Technikai részletek: 
 

• Mit vár tőlünk jellemzően egy üzleti vezető? 
Hogyan érthetjük meg jobban és alakíthatjuk 
az elvárásait? 

• A hatékony üzleti partnerség alapvető 
kritériumai. 

• HRBP szerepek – melyikben mennyit töltünk, 
és merre fejlődjünk? 

• Hogyan beszéljünk az üzleti vezetők nyelvén? 

• A meggyőzés és befolyásolás eszköztára. 

• Dilemmáink, konkrét nehéz helyzeteink 
elemzése, és megoldás keresés. 

Oktató:  Jakobsen Petra  
 
Időpont:   
 9:30 – 16:30 
 

   Helyszín:  Virtuális, élő (Zoom)  
Ár:  49.000,- Ft +Áfa (62.230,- Ft) 

 


